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本报讯（记者 周西）记者从
兴业银行太仓支行获悉，近日，
兴业银行携手腾讯金融科技联
合推出中小企业支付助手，为企
业客户提供“审批+付款+管账”
的全链路服务，助力企业实现高
效便捷的内部协同与安全可靠
的财务管理。

据介绍，兴业银行通过与腾
讯金融科技合作，以腾讯企业微
信为基础，双方通过系统互联，
将金融服务功能嵌入企业微信
中的审批支付应用，针对企业对

外付款、员工报销两大场景，提
供“审批+付款+管账”的全链路
服务，账户资金一目了然，助力
企业实现高效便捷的内部协同
与管理。

据悉，随着云计算和大数据
技术的不断发展，SaaS平台被
广泛应用，并不断深入财务管理
领域，为广大中小型企业提供便
利化管理工具。兴业银行加快
数字化转型，基于银企直联和开
放银行技术，自主研发银企直联
SaaS服务，将金融服务无缝嵌

入第三方SaaS服务平台，打通
流程与数据，企业客户通过在线
签约授权第三方SaaS平台，即
可在 SaaS 平台上获取金融服
务，免开发、免测试、免部署、秒
上线。

近年来，兴业银行顺应数字
时代变化，坚持以客户需求为导
向，以场景需求为切入点，积极
推动与各家互联网平台合作，不
断突破传统金融服务的渠道边
界、客户边界和服务边界，提升
生态场景的开放服务能力。

携手腾讯金融科技打造企业支付助手

本报讯（记者 周西）市民顾
先生最近考虑定购一辆车，但他
的钱都在大额存单里。他原本
打算提前支取，但考虑到该大额
存单快到期了，他担心提前支取
不划算。太仓农行工作人员提
醒顾先生，可以看看他买的是否
为可转让的大额存单，转让会比
提前支取更划算。

如何查询大额存单是否为
可转让？工作人员告诉顾先生，
打开手机银行，在首页点击“存

款”，选择“大额存单”，点击“持
有产品”，就可以看到目前持有
的大额存单产品，如果顾先生购
买的产品可以转让，在产品名称
中会有“可转让”标识。

可转让的大额存单应该如
何进行转让？点击“持有产
品”，选择要转让的可转让大额
存单产品，点击页面下方的“我
要转让”，按系统提示操作成功
后，就可以在转让产品区及“我
的挂单转让”中看到该产品信

息。
太仓农行温馨提示：目前仅

支持带有可转让标识的电子式
大额存单产品在个人客户之间
转让，可通过农行柜面、手机银
行和网银渠道进行转让；受让的
个人大额存单仅支持到期支取，
不允许全额或部分提前支取；受
让的个人大额存单可以再次转
让，但每次转让需全额转让，不
可分割或部分转让，受让当日不
可以转让。

带你了解手机银行大额存单转让功能

交通银行

●持交行信用卡最高可获5折优惠
即日起至 2023 年 12 月 31 日，每周五上午 10

时和 11 时，交通银行信用卡持卡人可通过“买单
吧 App-最红专区”抢指定场景最高 5 折优惠权
益，优惠权益仅限当周周五至周日使用。同一
客户所有场景每周限享 1 次，每月限享 4 次优
惠。每个活动日限量发放优惠名额，先到先得，
抢完为止。

交通银行利落信用卡、北京亿通行联名信用
卡、交通银行山姆优逸白金信用卡或交通银行
泡泡玛特小甜豆优逸白金信用卡持卡人，或仅
持有 EMV 卡、BOSS 卡、分期信用卡和单位公务
卡的持卡人，以及未受邀的持卡人除外。

□本报记者 周西 整理

农业银行

中国银行

●数字信用卡快捷支付获3倍积分
即日起至 9 月 30 日，客户使用中行数字信用

卡通过微信支付、支付宝、京东支付、唯品会、美
团快捷支付，每支付人民币 1 元，可累计中行信
用卡交易积分 3 分。每名持卡人每月最多获得 2
万积分奖励。名额有限，先到先得。

●体检套餐买一送一
农行环球商旅卡持卡人尊享 5.5 折购买优选

体检套餐买一送一活动，尊享套餐覆盖慈铭、美
年大健康、爱康国宾等全国 25 个体检机构品
牌。套餐包含“四高”指标检测、高发肿瘤筛查和
眼部疾病筛查等内容，并提供体检报告解读、综
合健康评估和复查提醒服务。

工商银行

●爱购拼多多 最高立减218元
即日起至 2023 年 10 月 31 日，工银银联信用

卡“62”开头持卡人（仅限个人贷记卡），在拼多
多（APP 端）购物，支付时选择信用卡分期，并使
用卡号“62”开头的工银银联信用卡分期支付，
即有机会享受分期满减。

该活动分三档满减优惠，其中分期满 1000
元减 50 元，分期满 3000 元减 128 元，分期满 5000
元减 218 元。各活动档位每日以及总活动名额
有限，用完即止。活动期间，同一持卡人每月最
多享受三档满减优惠各一次，且三档满减优惠
不可叠加使用。同一身份证号视为同一持卡
人，活动限拼多多平台实名用户参加。

本报讯（记者 周西）截至
2023年9月30日，中国银行苏
州分行储蓄卡持卡客户通过微
信“我-服务-信用卡还款”入
口，使用中国银行苏州分行储蓄
卡（借记卡）进行信用卡还款，单
笔满1000元（不含还款手续费）
随机立减3~99元。

太仓中行提醒广大客户，活
动期间，每月名额有限，先到先
得。如收银台界面未显示优惠，
则说明为非受邀客户或活动名
额已用完或已超过使用优惠次
数限制。还款过程中，只有在
微信“收银台”输入密码前看到

“本单可随机立减”的优惠提示

字样，并选用中国银行苏州分
行储蓄卡（借记卡）进行支付，
才可享受相关优惠。活动期
间，同一用户每月仅限参与一
次。同一身份证号、同一卡号、
同一手机号、同一微信号、同一
设备号等符合任一条件，均视为
同一客户。

还款满1000元随机立减3~99元
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太仓建行 >>>

为深入贯彻习近平总书记关于
安全生产的重要指示精神，进一步
强化员工底线思维、红线意识，夯实
安全运营基础，近期，太仓建行组织
开展2023年“安全生产月”系列活
动。

记者从太仓建行了解到，该行聚
焦以案为戒，深化警钟长鸣，召开
2023年安全生产工作会议。该行组
织部门、网点主要负责人学习习近平
总书记关于安全生产的重要论述，通
报党委成员“四不两直”安全检查发
现的典型问题，以案为鉴，坚持“人民
至上、生命至上”理念，围绕安全保障
和业务赋能两大目标，践行新金融行
动，构建“人人讲安全 个个会应急”的

安全文化氛围。
在“安全生产月”活动中，太仓建

行聚焦宣传引导，树牢安全意识。以
网点为主阵地，通过LED电子屏轮播
安全生产标语、张贴宣传海报、微信
群转发官方各类安全风险提示等方
式营造安全生产宣传氛围。此外，结
合安全宣传进网点、进社区、进商户
等活动，以通俗易懂的语言向客户、
居民普及安全生产法规制度和防骗
反诈技巧，传递安全教育理念，提升
社会公众安全防范意识，积极践行社
会责任。

6月下旬，太仓建行组织全行员
工分批次有序开展消防实战演练与
安全培训。“培训演练特邀外部业务

骨干进行专题讲座交流，分别从办公
室场所及重点部位的安全隐患排
查、灭火器材的使用方法、火灾预防
和应急处置等方面进行现场指导，
并结合近期行业最新火灾事故案例
分析与讲解，提高员工有效控制火
灾的技能和方法。”太仓建行相关负
责人告诉记者，通过消防实战演练
与安全培训，进一步强化了员工在
思想上对于火灾风险的认识，明确
了防火防灾的重要性，推动全行落
实安全生产责任，确保全行业务平
稳运行。

夏季是自然灾害易发多发期，随
着高温、台风、暴雨、雷电的入场，极
易诱发各类安全事故。为预防各类

隐患的发生，近期，太仓建行组织全
行各部门、各网点开展2023年夏季
安全大检查，对检查中发现的问题认
真落实整改责任、细化整改措施，做
到即查即改、立行整改，实现隐患见
底、措施到底、整改彻底。

“抓责任，促落实；抓演练，促提
升；抓宣教，促意识；抓排查，促整
改。”太仓建行相关负责人表示，全行
以“四抓四促”为抓手，四措并举、多
维发力，全面提升全员安全生产意
识，扎实推进“安全生产月”系列活
动，警钟长鸣，常抓不懈，常态化抓好
安全生产工作，牢固树立“人民至上、
生命至上”理念，为全行高质量发展
提供有力保障。

□本报记者 周西

绷紧安全之弦 筑牢安全防线

本报讯（记者 周西）记者从太平人
寿太仓支公司获悉，近日，在《中国银行
保险报》主办的“2023年中国银行业保
险业服务创新峰会”上，太平人寿多项
创新服务案例入选“2022年度服务创
新案例”，分别获评适老服务典型案例、
客户服务典型案例、年度影响力赔案。

据悉，《中国银行保险报》分别面向
银行和保险机构征集了近400个案例，
经过专家评审，优中选优，最终评出

“2022年度服务创新案例”，面向社会
展示银行业保险业坚守“金融为民”的
初心和成果。

据介绍，适老服务方面，太平人寿
遵循客户至上，通过“传统+智能”助力
银发服务再升级。其着眼老年客户实
际服务需求，通过“科技”与“服务”双重
保障，让老年客户获得更加便利、贴心
的保险服务。在线上，太平人寿通过

“太平通”APP上线的“关怀页面一键连
接视频服务”、“中国太平95589”微信
平台上线的“长辈模式”专区以及“E掌
柜”“秒赔”等移动保险服务工具，不断
优化适老化线上服务方式。在线下，统
一柜面“长者优先”窗口标识，明确老年
客户柜面服务要求。同时，开展全国示
范柜面评选，把“适老化”服务作为重点
主题，创建老年客户服务特色网点。
2022年，太平人寿老年客户对公司的
服务满意度综合评价为9.98（满分10
分），整体显示为“非常满意”。

客户服务方面，太平人寿通过iF-
amily拓展家庭保障服务，形成家庭保
障需求图谱与保障额度建议，有针对性
地为客户制定保障方案，提供顾问式、
全方位保障服务。同时，结合家庭生命
周期演进情况，对客户保险保障需求动
态跟踪，协助客户动态调整家庭保障规
划方案。自2020年上线以来，iFamily
家庭保障服务已经为客户送去145万
余份家庭保障报告，累计服务49万家
庭。

年度影响力赔案方面，太平人寿25
次赔付帮助低保家庭渡过难关。社会
保险与商业保险相结合的全面保险保
障，为客户提供优质的保障及服务，充
分发挥保险功能，促进社会稳定与发
展。

多项服务案例入选
“2022年度服务创新案例”


