
朱莺丽 做踏实奋进、爱岗敬业的工行人

朱莺丽，工商银行苏州

分行太仓弇山支行运营主

管。她奋斗在网点一线，入

行16年，担任运营主管已经8

年有余。平日，朱莺丽默默

地在岗位上尽心尽力，体现

了一名运营主管的责任与担

当，用实际行动获得了全行

员工的认可。
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□本报记者 周西

作为一名网点的运营主管，
朱莺丽深感责任重大，所以她以
身作则，不断加强自身学习，提升
业务技能，掌握了各项业务管理
制度、内部控制要求和风险防控
重点。她积极增强自己的法律观
念和自我约束能力，规范自己的
言行，这股学习的劲儿在同事中
起到了很好的带头作用。2021
年，朱莺丽取得了运营主管高级
资格证书，同时在太仓工行组织
的网点员工技能比赛中获得运营

主管现场管理技能比赛第一名的
优异成绩。

“我的工作就是要认真履
职，严把风险关口。”朱莺丽说，
在网点上她做好现场监督与业
务提醒，严把“事前审核、事中控
制、事后监督”关。针对网点轮
岗的柜员，朱莺丽耐心做好辅导
和培训工作。她还在平日里强
化对关键岗位、高风险区域的日
常检查，提升网点案件防控水
平。今年网点运营风险评级多

次被评为A-，一次被评为A，做
到网点全年无差错，远程授权及
业务集中等关键运营指标均列
支行前列。

此外，在日常工作中，朱莺丽
用暖心服务赢得了客户满意。今
年是尊老卡集中发放时期，朱莺
丽带头放弃休息时间，加班加点
为老年客户办理领卡启用手续。
面对簇拥而来的老年客户，她和
同事们认真有序地开展服务，一
句问候、一个搀扶，温暖了客户的
心，得到了客户的称赞。

窗口和大厅是网点各项工作
的前沿阵地，朱莺丽带领客服经
理、大堂经理做好内外联动工作，
一方面积极提升网点服务质量及
服务水平，另一方面积极揽存，并
做好各类金融产品的销售工作。
今年，朱莺丽所在的网点获评太
仓支行私人银行优秀组织奖、工
银安盛销售年度优秀奖等多项荣
誉，她个人也获得太仓支行信用
卡分期营销能手称号。

十六年光阴似箭，朱莺丽从
一名怀揣理想和热情的新员工，
不断开拓进取，成为一名合格的
网点运营主管，在工行的舞台上
发挥着光和热，用辛勤的汗水为
工行事业默默贡献力量。

农业银行

本报讯（记者 周西） 近日，中
行太仓分行联合苏州健雄职业技
术学院成功开启首届校园数字人
民币购物节活动，标志着太仓市首
个数字人民币高校应用场景成功
落地。活动中，与会人员共同参观
了购物节活动现场，并亲身感受了
数字人民币带来的数字化、智能
化、便捷化的消费支付体验。

记者从太仓中行了解到，2018
年3月，该行正式与健雄学院开展
合作，成功落地了全国首个智慧校
园项目，实现了“高校+金融科技”
的新合作模式，为学院7000余名师
生打造智能、阳光、安全的校园平
台。中国银行作为首批国家指定
的数字人民币运营机构，创新地将
数字人民币与智慧校园有机融合，
为进一步构建开放、包容、共赢的
数字人民币生态系统贡献了中银
力量。

中行开启首届
校园数字人民币购物节

本报讯（记者 周西）记者从太
平人寿太仓支公司获悉，日前，在由
《每日经济新闻》主办的2021中国
金融发展论坛暨第12届金鼎奖(金
融)颁奖典礼上，太平人寿在“金鼎
奖”评选中获评“年度卓越人寿保险
公司”，高质量发展获肯定。

太平人寿在2021年上半年实
现总保费收入 942.3 亿元，不仅保
持正增长，并且业务品质指标持续
保持行业领先，人力规模也实现量
质齐升。此外，太平人寿坚持拓展
高质量发展空间，全方位引入新科
技，全面融入大健康产业格局，不断
提升服务能力，夯实价值成长的基
础。在太平人寿看来，行业转型对
公司的高质量发展提出了新的要
求，只有专注价值成长，不断创新发
展，才能锻造长期竞争力，为广大用
户提供更多优质的产品与服务。

“金鼎奖”评选由《每日经济新
闻》联合权威学术单位，用科学的模
型和研究方法，通过多个维度考量
该领域机构在一年内的各方面表
现，甄选出一批优质的标杆企业。
该奖项是金融领域最权威、最受认
可的评奖之一，也是大众了解金融
机构业务、品牌、产品及团队的一扇
重要窗口。

太平人寿获评
“年度卓越人寿保险公司”

本报讯（记者 周西） 中小微
科技企业融资难该怎么办？太仓
农商行推出“苏科贷”产品，可轻
松解决企业融资问题，为中小微
科技企业排忧解难，助推中小微
科企高质量发展。

太仓农商行的“苏科贷”产品
可进一步支持科技型企业创新发
展，满足科技企业成果转化资金
需求，其担保方式为信用、保证、
抵押及知识产权质押，额度最高
3000万元。根据省财政厅联合省

联社重新整合下发的“苏科贷”业
务实施办法，该产品纳入省财政
厅设立江苏省普惠金融发展风险
补偿基金平台管理，为科技型中
小微企业提供流动资金贷款支
持。

农商行“苏科贷”
解决中小微科企融资问题

工商银行

●炫萌萌银联白金卡活动：
炫萌萌银联白金卡活动之新客专属首刷礼来了。

即日起至 2021 年 12 月 31 日,首次办理农行信用卡且为
炫萌萌银联白金卡的持卡人，核卡后次两个自然月内，
使用该卡绑定微信并通过微信支付交易满 6 笔，每笔消
费满 18 元，即可通过指定路径前往农行信用卡商城宠
物专区领取 200 元专属优惠券，券后支付 1 分钱即可领
取宠物套装礼品一份。活动细则详见官网。

●工行支付宝优惠活动：
即日起至 2021 年 12 月 31 日，用户在大润发太仓店

使用支付宝绑定工行借记卡支付，即可享受消费满 10
元随机立减 1~99 元的优惠；绑定工行信用卡支付，即可
享受消费满 30 元随机立减 10~99 元的优惠。每季度每
人在支付宝使用借记卡或信用卡各限享 2 次优惠（借记
卡 2 次+信用卡 2 次），每人每天限享 1 次优惠，活动名额
有限，先到先得。

太仓农商行

●太仓农商行请你吃甜点：
2021 年 12 月 31 日前的每周一，太仓农商行信用卡

持卡人在指定面包甜品商户，通过农商行收银宝使用该
行信用卡付款，满 30 元立减 15 元，优惠有限，先到先
得。每人每周最多可享一次优惠，每月最多可享两次优
惠。

中国银行

●购喜茶满30元减10元：
2021 年 10 月 1 日至 2021 年 12 月 26 日的每周六、日，

在喜茶门店或“喜茶 GO”微信小程序消费，微信支付时
选择中国银行信用卡扣款，单笔满 30 元立减 10 元。同
一用户每个活动日限 1 次，每月限享 2 次优惠。每活动
日名额6000个，用完即止。
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交通银行

建设银行

●王者荣耀职业联赛主题信用卡来了！
申请“王者荣耀职业联赛主题信用卡”，新户任意消

费一笔可享 100 元刷卡金；客户（含老户）用银联云闪付
消费 1 笔 188 元（含）以上，可获得 100 元话费；客户（含
老户）当月消费总额超 2888 元（含）可领取 3 倍积分权
益；新户激活可享首年月月领 50 元，一年最高可领 600
元红包。

●龙卡信用卡装修分期活动：
想要装修的客户，如果手头资金紧张，可通过建行

龙卡信用卡申请装修分期，有最高 100 万元的装修专享
额度，且期限灵活，最长可申请 5 年。龙卡信用卡装修
分期费率低，0 利息，手续费享 6.8 折优惠，每万元每天
手续费仅 0.83 元。用途广泛，可用于硬装、软装、毛坯、
精装房、二手房改造、自建房、拆迁安置房，以及购买家
具家电。还款灵活，提前还款无违约金，无需承担剩余
期数手续费。申请手续简单，无抵押、无担保、纯信用。

（本报记者 周西 整理）

本报讯（记者 周西）近日，建
行推出“开户到建行，五重好礼乐
享”优惠，为广大企业法人客户送
上贴心的金融服务。

截至2021年 12月 31日，企
业法人客户在建行开户，可以享
受结算套餐、通用盾免费送、答
题赢好礼、“全家保”权益、理财

一对一等五重好礼。结算套餐
好礼为一键开通结算套餐，包含
网银、结算卡、账单自助、短信、
代发等，多种产品随心选，打包
收费更优惠。通用盾免费送好
礼即免费开通手机银行，赠送2
个通用盾，先到先得。答题赢好
礼为每月答题参与抽奖，即有机

会赢取 30 元话费好礼，最多可
领3次，先到先得，详情见“答人
养成季”。“全家保”权益好礼为
开户签约套餐即可免费领“全家
保”守护爱家相关权益，先到先
得。理财一对一好礼有专属客
户经理，为客户提供理财、融资
咨询服务。

开户到建行可享五重好礼

■打通银企服务“最后
一公里”

“一直以来，太仓农行在团队建设
上狠下功夫，积极提升普惠金融服务
能力。”太仓农行相关负责人告诉记
者，太仓农行不断强化队伍建设，在基
层网点组建普惠营销小组，加强对客
户经理的专业培训，将网点作为发展
普惠金融的主阵地，精准、高效对接小
微企业的金融需求，打通银企服务“最
后一公里”。

更贴心的是，针对每个企业的发
展情况，太仓农行为它们量身定制整
体服务方案。该行持续完善产业集群
批量营销新模式，细分市场、细分客
户，为区域产业行业集群中的优质小
微客户群定制差异化、特色化、综合性
整体服务方案。目前，该行通过“一项
目一方案一授权”信贷产品，已为建
材、加弹等18个产业集群建立信贷服
务项目。“太仓农行注重在服务效率上
下功夫，以提高批量化经营质效。”该

负责人说。

■深化政银合作助推普
惠金融

近年来，太仓农行深化政银合作，

助推普惠金融不断深入，持续开展“千
人进万企”“万人进千村”等活动。该
行以各乡镇开展“万企进万村、共走振
兴路”活动为契机，通过与乡镇建立战
略合作关系，高效推进农户建档工作，
使农户建档后可以借助农行手机银行

实现线上快速贷款、享受优惠利率服
务，截至9月末，已为86个行政村、
2255户农户建档，授信金额8.82亿元。

“产品和服务是银行的根本，为了
扩大普惠融资覆盖面，太仓农行在产
品服务上好好下了一番功夫。”该负责
人说，太仓农行充分利用政府风险补
偿资金、财政贴息资金、政策性担保等
机制，持续优化“政府增信”模式，以

“小微贷”“信保贷”“增额保”及其他区
域性政府增信产品，破解小微企业融
资难题。该行还大力推广“抵押e贷”

“房抵e贷”等线上融资拳头产品，凭
借高效率、低利率的特点，有效节约小
微企业融资成本。

为完善普惠金融服务模式，太仓
农行丰富了金融服务内容。该行重点
针对辖内大型集团企业的上下游供应
链开展综合服务，基于核心企业信用，
以应收账款、存货、订单和预付款融资
等形式，通过农行自身线上网络渠道，
支持当地企业带动产业链上下游全国
各地、各类市场主体共同发展，为实体
经济注入强有力的金融动能。

□本报记者 周西

深化普惠金融服务
农行全力拓展服务太仓实体经济的广度和深度

近年来，太仓农行把服务民生经济、发展普惠金融提高到更加重要的战略地位，通过发展产业金融、深耕

普惠、服务科创和乡村振兴，全力拓展服务太仓实体经济的广度和深度。记者了解到，截至2021年10月末，

银保监口径普惠贷款余额超30亿元，排名金融同业前列。


