
本报讯（记者 周西） 日前，太
仓农商行大堂经理例行巡查时，发
现华盛园分理处存取款一体机的
存款保险标识被撕去，只残留了一
角。

经过调查发现，某天夜间8时，
华盛园自助区有一位中年男子进入
防护舱插卡存款，手起手落间机器

上的存款保险标识撕下大半。该男
子存款完成退出卡片后即离开，未
多作停留。据悉，这已不是该自助
区第一次发生标识撕毁事件。

工作人员辗转找到这名男子。
原来，他曾上过小广告的当，存款时
看到保险字样标识也未细看，以为
是骗子贴的坑人小广告，深怕别人

上当，于是赶紧撕掉。这位“破坏
者”原来是位热心肠的“邻里监督
员”，他误将存款保险标识当作是坑
人的小广告，可见当下群众的安全
意识提升，对风险的敏锐度增强。
他们在自觉维护环境的同时，积极
抵制打压潜在风险，为打造诚信友
爱的和谐社会献力献策。

存款保险标识被撕
“破坏者”原来是位“热心肠”

市民小陈喜欢研究信用卡优惠活
动，平时消费也喜欢刷信用卡。在小陈
看来，信用卡优惠活动多，可以省下一
笔资金，且还款时还能分期，大大减轻
了平时的资金压力。结余下来的资金，
小陈还能做做投资理财。为此，小陈办
了好几张信用卡用于平时的消费。

在太仓农行咨询信用卡优惠活
动时，柜面人员提醒小陈，虽然信用
卡消费很方便，但作为持卡人，一定
要正确认识信用卡功能，合理使用信
用卡，树立科学消费观念，理性消费、
适度透支。

农行工作人员告诉小陈，信用卡
的主要作用是满足金融消费者日常、

高频、小额的消费需求，方便消费者生
活。“但有些消费者过度依赖信用卡透
支消费，背负了超出其偿还能力的大
额信用卡贷款，甚至陷入‘以贷还贷’

‘以卡养卡’的境况，导致资金紧张、还
款压力倍增等问题。”农行工作人员表
示，还有消费者将信用卡借款违规用
于房地产、证券、基金、理财等非消费
领域，放大资金杠杆，易导致个人或家
庭财务不可持续，而承担相应后果，也
致使金融机构风险累积。

此外，信用卡如有欠款或拖欠年
费情况，会产生息费成本，也可能影
响个人征信。小陈了解到，消费者在
申请、使用信用卡时，应充分了解信

用卡计结息规则、账单日期、年费/违
约金收取方式等相关信息。信用卡
分期还款和最低还款方式可以暂时
缓解压力，但也会产生相应的费用和
利息，消费者应当合理选择信用卡分
期还款或最低还款方式，避免信用卡
还款逾期。

农行工作人员提醒小陈和广大市
民，应当正确认识信用卡功能，理性透
支消费，不要“以卡养卡”“以贷还贷”，
更不要“短借长用”，应合理发挥信用
卡等消费类贷款工具的消费支持作
用。此外，在使用信用卡消费时，消费
者应合理规划资金，做好个人或家庭
资金安排和管理；考虑自身实际需求、

收支状况理性消费，坚持“量入为出”
的科学消费观念，做好个人或家庭财
务统筹，防止因为过度消费而影响日
常生活。

同时，农行工作人员表示，近期举
办“我为群众办实事，护好百姓钱袋
子”主题金融宣传月活动，各网点积极
向广大市民宣传树立科学消费观念和
理性消费理性用卡的相关知识，有关
防范打击非法集资、“套路贷”等非法
金融活动的法律法规和政策，以及近
年来查处的典型金融风险相关案件，
以此提高社会公众防范金融风险和使
用正规金融服务的意识，并组织志愿
者走进社区、走入学校开展宣传。

工商银行

●2021爱购新客礼：
工行信用卡新客户享66元返现优惠开始了。持卡人

可通过“工银e生活”APP、“e生活Plus”小程序的“爱购新
客礼”活动页面，或通过发送短信“新客优享”至95588参
加活动。

领奖达标条件为消费3笔，每笔满66元。每月25000
个名额，全年共计30万个名额，先到先得。

●刷国家宝藏卡可获周边礼包！
截至 2021 年 12 月 31 日，国家宝藏信用卡主卡持卡

人（限农行信用卡新客户）有机会获得国家宝藏纪念周
边礼包。

活动期内成功核发农行国家宝藏信用卡的新客户，
在核卡后次两个自然月内，使用该卡在银联渠道（云闪
付、线下POS消费、银联闪付等）支付交易满6笔，每笔消
费满 18 元，即有机会获得精选文创开卡礼包一；新客户
在核卡后次两个自然月内，累计消费满 1999 元（无需在
满足礼包一达标条件的基础上），即有机会获得精选文创
开卡礼包二。

需注意：两份礼包只可领取一份。礼包内容可由客户
从指定礼品组合中自行挑选。

太仓农商行

农业银行

●五元观影活动别错过！
2021年6月30日前的每周六，农商行信用卡持卡人在

世纪南洋影城、星驰未来影城，使用银联云闪付或刷卡支
付购票，可参加5元观影优惠活动，每卡每次可购票两张，
每周限用一次，每月限享优惠两次。

温馨提醒：以上活动每周限20人。

本报讯（记者 周西） 2021 年6
月1日至2022年3月31日期间，中
行信用卡持卡人在江苏地区麦当劳
线下门店，使用中国银行银联标识
信用卡绑定微信支付消费，包含人
工买单、自助点餐机买单、微信小程
序“i麦当劳点餐”买单等渠道，单笔

消费满30元立减10元。
活动期间，每月江苏地区麦当

劳门店共享17857个优惠名额，每
天每名客户限参加1次，每月限参
加2次，同一客户名下多张信用卡
也仅限参加一次。同一用户、手机
号、身份证号、设备号、微信号，满足

任意条件都视为同一客户。
需要注意的是，该活动每单立

减优惠封顶10元，同一件商品不可
拆分付款，超出部分按原价付款，客
户若发生退货则需退回礼品或等值
现金。礼品卡、礼金券等充值类消
费不参加活动。

吃麦当劳用信用卡支付
单笔消费满30元立减10元

中国银行

●奈雪的茶满30元减10元：
2021 年4月1日至2021 年7月18日的每周五、周六、

周日，客户在“奈雪点单”微信小程序消费，微信支付时选
择中国银行信用卡扣款，单笔满30元及以上减10元。同
一用户每天限用1次，每月限享4次优惠。每日名额有限，
用完即止。
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交通银行

建设银行

●申请交通银行信用卡，激活领礼包，消费换好礼：
激活有礼：截至 6 月 30 日，新客户核卡并激活卡片

即可获每月价值 50 元“一年级新生权益礼包”，包含 25
元刷卡金和 25 元买单吧 APP 红包，连续 12 个月最高可
享600元福利。

消费有礼：截至6月30日，成功核发指定交通银行信
用卡主卡的新客户，自核卡日起45天（含）内使用该卡满
足 3 笔单笔为 168 元（含）以上，在微信、支付宝、买单吧
APP或银联云闪付APP消费，可至买单吧APP使用5积分
换购指定礼品1份。以下礼品三选一：苏泊尔电炖锅、苏
泊尔电火锅、小熊三明治早餐机。

●龙卡信用卡装修分期活动：
想要装修的客户，如果手头资金紧张，可通过建行龙

卡信用卡申请装修分期，有最高 100 万元的装修专享额
度，且期限灵活，最长可申请5年。龙卡信用卡装修分期
费率低，0利息，手续费享6.8折优惠，每万元每天手续费仅
0.83元。用途广泛，可用于硬装、软装、毛坯、精装房、二手
房改造、自建房、拆迁安置房，以及购买家具家电。还款灵
活，提前还款无违约金，无需承担剩余期数手续费。申请
手续简单，无抵押、无担保、纯信用。

（本报记者 周西 整理）

本报讯（记者 周西） 日前，
太仓建行举办“企业汇率风险中

性宣导”客户经理培训活动，旨
在提升客户经理工作与服务能

力，助力企业适应汇率双向波动
的市场环境，提高汇率风险管理
水平。

本次培训响应中国人民银行
号召，结合苏州建行“汇率避险户
户行”“汇率风险管理服务能力提
升”“汇率风险管理优秀案例征集”
专项行动要求，开展执行汇率中
性政策宣传，旨在深化银企合作
交流。培训让客户经理对汇率风
险中性有了深刻了解和认识，能
够更好地引导企业在运营中主动
树立人民币汇率套期保值的理
念。太仓建行持续优化外汇服务，
推动政策宣传发挥实效，为赋能涉
外经济实现高质量发展作出应有
贡献。

理性用卡 适度透支
农行提醒：持卡人应科学消费，合理使用信用卡

□本报记者 周西

本报讯（记者 周西） 记者从太
仓工行获悉，近期，苏州工商银行
推出了“企业开办一站式服务专
窗”。

据介绍，“企业开办一站式服务专
窗”由苏州工商银行与苏州市行政审
批局合作，在工行部分营业网点设置

“企业开办一站式服务专窗”，并配备
相关设备和人员力量，依托“全链通”
服务平台，为客户提供企业登记、印
章刻制、银行开户、申领发票、社保登
记、公积金缴存登记等相关申请和服
务，最快半天就能完成，并确保两个
工作日内帮助申请人完成企业开办全
部手续。

太仓地区的客户，可以前往工行
太仓市区支行、太仓沙溪支行体验。

本报讯（记者 周西）记者从太平
人寿太仓支公司获悉，近日，第三届中
国保险业数字化与人工智能发展大会
2021 暨“金保奖”颁奖典礼在沪举
行。太平人寿凭借创新表现和项目实
力，荣获“年度保险业数字化转型突破
奖”“年度保险科技创新项目奖”两大
奖项。

面对数字科技浪潮与保险行业趋
势，太平人寿持续加速推动保险科技
创新。为提升用户体验、增进业务员
及客户粘性，太平人寿在2020年探索
全新服务模式，创新科技“E掌柜”项
目，通过人脸识别、空中签名等技术手
段，实现了“免排队、不打烊、零接
触”。据统计，目前已有逾16万名业
务员使用“E掌柜”为客户提供服务，
线上保全业务量突破百万，柜面替代
率最高超50%。

与此同时，太平人寿升级“智慧柜
员机2.0”项目，集信息查询、信息补
全、保单贷还款、生存金领取、增值服
务申请和资料打印等功能于一体。截
至2020年底，全系统内共铺设“智慧
柜员机2.0”产品110台，覆盖19家分
公司、78个三四级机构网点，深受用
户喜爱。

2021年是“十四五”规划开局之
年，也是太平人寿全面推动落实价值
优先、实现价值成长跨越的关键之
年。客户至上，创新引领，太平人寿将
持续创新扩展服务场景，通过互动化、
智能化、移动化手段，为广大客户提供
高质量服务。

工行为企业
开办一站式服务专窗

太平人寿
荣获服务科技创新

两项大奖

建行客户经理
学习企业汇率风险中性宣导


